REPRESENTATIVE

(2-5 DAGEN PER WEEK)

We begonnen Soof ooit omdat we de lekkerste siropen
en frisdranken wilden maken van 100% natuurlijk fruit,
groenten & kruiden. Niets anders! Is behoorlijk goed
gelukt, de ingrediénten passen met gemak op de
voorkant van onze verpakking. Zonder zooi, noemen we
dat.

Hoog op onze bucketlist? Onze belangrijkste missie:
een transparante en toekomstbestendige
voedselindustrie, dus weg met onnodige ingrediénten
en kleine lettertjes.

Je zult je bezighouden met actieve sales binnen het
horecakanaal en het onderhouden van bestaande
klantrelaties. Ook maak je deals met grotere klanten
zoals hotelketens en cateraars. Natuurlijk zorg je ervoor
dat je klant administratie altijd up to date is zodat we
als team geen kans missen.

Je regio (stedelijke gebieden) en werkuren zijn
bespreekbaar.

Je hebt goede communicatieve vaardigheden.
Houd ervan om nieuwe mensen te ontmoeten.

Je bent goed in relaties bouwen en onderhouden.
Hands-on mentaliteit met lef.

Een dag alleen op pad is voor jou geen probleem.
Bij voorkeur in het bezit van een rijbewijs.
Horecanetwerk in jouw stad/regio is een pre.

e Eenveelzijdige en uitdagende baan.

e Samenwerken met een jong team met veel
werkervaring en kennis.

e Eengezellige en informele sfeerin een jong
team, met regelmatig team borrels op onze
thuisbasis in Amsterdam- West.

e Marktconforme (secundaire) arbeidsvoorwaarden.

Herken jij jezelf in deze omschrijving en maakt het je
#ThirstyForChange? Join our revolution! Stuur je CV en
een korte motivatie naar hello@soofdrinks.com t.a.v.
Nicole.
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